Een blik achter de schermen van

elektronicaketen Saturn

ANTWERPEN Wie binnenkort
over de Meir loopt, zal er niet
naast kunnen Kkijken: aan het
winkelcentrum in de voormalige
Stadsfeestzaal wordt een gigan-
tisch spandoek met de woorden
Wij willen jou! opgehangen. Op
die locatie opent eind dit jaar im-
mers het eerste Belgische liaal
van de elektronicaketen Saturn
zijn deuren en daarvoor is het van
oorsprong Duitse bedrijf nog op
zoek naar heel wat medewerkers.
Ge nteresseerden kunnen de vol-
ledige lijst met vacatures raadple-
gen via www.saturn.be.

De namen van de toekomstige
winkeldirecteurs liggen nu al
vast: vanaf het najaar van 2007
zullen Dirk Blondeel en Wouter
Bouckaert de leiding hebben over
een winkel met ruim honderd me-
dewerkers en zon 100 000 pro-
ducten in het assortiment. Beide
heren gunnen ons alvast een blik
achter de schermen van dit ambi-
tieuze project

Welk soort winkel wil Saturn
precies zijn?

Dirk Blondeel: fiNet zoals de bui-
tenlandse Saturn-vestigingen willen
we een gigagrote elektronicawinkel
zijn, waar klanten onder ®@n dak en
aan de laagste prijs een enorm aan-
bod van de modernste kwaliteitspro-
ducten kunnen vinden. We zullen
niet alleen audiovisuele en huishou-
delijke apparaten verkopen, maar

ook cdis, dvdis en allerlei nieuwe
mediasnufjes.o

Op welke manier onderschei-
den jullie zich van andere elek-
tronicaketens?

Wouter Bouckaert: iWij volgen
de trends in de sector op de voet, wat
betekent dat klanten in onze winkel
terecht zullen kunnen voor de aller-
nieuwste multimediatoestellen. Al
zullen we natuurlijk ook eenvoudi-
ger producten, zoals een elektrische
tandenborstel, verkopen.

Daarnaast vinden we het belangrijk
om kwaliteit te bieden en daarom
zullen we voornamelijk toestellen
van bekende merken aanbieden. Een
eigen twitt huismerk hebben we niet.

Een derde belangrijk punt is dat wij
voor absolute bodemprijzen gaan.
De producten die wij verkopen moe-
ten de goedkoopste zijn in een straal
van 25 kilometer rond de winkel. De
winstmarges per artikel zijn dus heel
laag bij ons.o

Dirk Blondeel: fiEen vierde be-
langrijk punt is dat Saturn zich in
principe op het brede publiek richt.
De look (ni feel van Saturn is wel
compleet anders dan die van onze
concurrenten. Bekijk die kleuren en
ons logo, dat is allemaal behoorlijk
futuristisch. En ook onze winkel-
inrichting zal grondig verschillen:
een verkoopsoppervlakte van 5000
mT, gespreid over twee verdiepin-
gen waarbij onze producten zeer
overzichtelijk zijn opgesteld zodat de
klant duidelijk weet waar hij moet
zijn. In heel de presentatie van de
winkel ligt de nadruk op innovatie.

Saturn spreekt met zijn concept dan
ook vooral de early adaptors) aan.o

Kunnen jullie kort even de ge-
schiedenis van Saturn schet-
sen?

Wouter Bouckaert: iiDe stichters
van Saturn, Friedrich Wilhelm en
Anni Waffenschmidt, zijn begon-
nen met ®@n winkel in Keulen. Na
verloop van tijd hadden ze naast
deze zaak nog een vijftiental andere,
kleinere winkels geopend, die ook
allemaal elektronicaproducten ver-
kochten. In 1977 namen ze dan de
cruciale beslissing om al die winkel-
tjes te verenigen tot @@n gigantische
tsuperstorei van 10 000 m?.

Dit concept werd al snel een groot
succes en enkele jaren later opende
Saturn een aantal bijkomende ylia-
len in Duitsland. Vanaf 1990 begon
dan de internationale expansie: eerst
in Oostenrijk T dat was het handigst,
want daar spreekt men ook Duits
1" en daarna kwamen er nog Saturn-
winkels in Frankrijk, Italit, Honga-
rije, Polen, Spanje en Nederland.o

Dirk Blondeel: fiOp dit moment
zijn er al meer dan 180 winkels,
verspreid over acht Europese lan-
den. Belgi+ wordt in de expansie van
Saturn een niet onbelangrijke scha-
kel.o

Hoe is het plan ontstaan om Sa-
turn ook in Belgiz+ te lanceren?

Dirk Blondeel: fiHet is natuurlijk
een logische stap in de Europese ex-
pansie. Er zijn studies geweest om na
te gaan in welke landen het Saturn-
concept nog allemaal zou kunnen
aanslaan en Belgi+ hoorde daarbij.

WOUTER BOUCKAERT EN DIRK BLONDEEL

Toen we in 2006 dan plots de kans
kregen om ons yliaal in de Oude
Stadsfeestzaal van Antwerpen te
vestigen, hebben we die met beide
handen gegrepen. Die locatie is echt
ideaal: de Meir is namelijk een van
de drukste winkelstraten van Europa
en dat biedt ons natuurlijk heel wat
voordelen.

Daarenboven zijn de Antwerpena-
ren de tearly adaptorsi bij uitstek.
De nieuwste trends op het vlak van
mode, uitgaan of muziek duiken
altijd het eerst op in Antwerpen.

Saturn past dus volledig in dat plaat-
je, want wij kunnen onze klanten
steeds de meest recente consumen-
tenelektronica aanbieden.o

Wouter Bouckaert: fiDe Oude
Stadsfeestzaal kent bovendien een
rijke geschiedenis en de sfeer die er
hangt is bijzonder aangenaam. Een
unieke locatie voor een uniek project
dus. Saturn en zijn klanten verdie-
nen dat.o

Steven Heyse
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Wid WILLEN JeU [

LANCEER JEZELF!
De modernste en meest innovatieve elektronicaketen in
Europa zoekt medewerkers!

Saturn, aanwezig in 8 Europese landen met meer dan
180 winkels, positioneert zichzelf als de modernste
elektronicaketen met de laagste prijsgarantie waarbij de
focus ligt op een enorm assortiment aan producten en
innovatie in de afdelingen entertainment, audiovisuele
apparatuur, huishoudelijke apparatuur, new media en
mobile entertainment.

Voor de allereerste winkel in Belgi®, die wordt geopend in de oude Stadsfeestzaal op de Meir in Antwerpen, zoeken we

VERKOPERS HUISHOUDELEKTRO EN AUDIOVISUELE APPARATUUR M/v)

Als verkoper van huishoudelektro (koelkast, micro-golfoven,
diepvriezer, kof ezetapparaat ) of audiovisuele apparatuur
(LCD-Plasma tvs, Satelliet, HiFi, DVD, Portables ) ben je
verantwoordelijk voor het geven van productpresentaties
en ben je raadgever van je klant. Je informeert je actief
over de evoluties in huishoudtoestellen en audiovisueel
apparatuur en je signaleert lacunes in ons gamma.

Verder sta je in samenwerking met je collegas in voor een

aantrekkelijke presentatie van de goederen.

een luisterend oor

ervaring in de verkoop in audiovisuele apparatuur en
huishoudelektronica of blijk van grote interesse via hobby
in deze productgroepen

problemen en vragen van klanten zorgeloos kunnen
omtoveren tot gepaste oplossingen

een eerste aankoopervaring is een troef

exibel, stressbestendig en teamspeler

zin voor verantwoordelijkheid en een grote
zelfstandigheid

meertaligheid is een voordeel

diploma s niet noodzakelijk, wel de juiste spirit!

Past jouw pro el, bij het pro el dat wij zoeken? Solliciteren kan via www.saturn.be
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